Guilherme Borborema

Localizagao: Goiabeiras, Vitdria - ES, Brasil
Telefone: (27) 98817-1917

E-mail: gui.borborema.it@gmail.com

LinkedIn: linkedin.com/in/guiherme-borborema/

Brasileiro, 21 anos.

RESUMO
PROFISSIONAL

Com certeza! Com base no texto que vocé forneceu, aqui estdo sugestdes para o seu
resumo profissional e pessoal, pensadas para o Linkedin:

Resumo Profissional

Estudante de Analise e Desenvolvimento de Sistemas com forte entusiasmo por tecnologia
e um ano de experiéncia pratica em programacao, légica computacional, redes e estrutura
de dados. Busco iniciar minha carreira em Tl, combinando o aprendizado académico com
habilidades interpessoais e estratégicas aprimoradas como Assessor de Investimentos,
onde desenvolvi escuta ativa e visdo estratégica.

Minha experiéncia como BDR em marketing reforgcou meu interesse em CRM, dados e
automacao, preparando-me para criar solugdes digitais. Sou proativo, com grande vontade
de contribuir, aprender e crescer em um ambiente colaborativo.

PESSOAL

Minha jornada profissional € uma fusdo de mundos: da complexidade dos investimentos e
do entendimento das histérias por tras dos numeros, para o fascinante universo da
tecnologia. Essa transicao nao foi por acaso; foi um despertar para o poder das solugdes
digitais em transformar realidades.

Como Assessor de Investimentos, aprendi que, por tras de qualquer dado, ha pessoas com
metas e sonhos, o que moldou meu desejo de construir tecnologia com um olhar mais
humano e empatico. Minha passagem como BDR me aproximou de processos e dados,
solidificando minha paix&o pelo desenvolvimento de sistemas.

Hoje, sou movido pela curiosidade, pela busca continua por conhecimento e pela crenca de
que a tecnologia, quando bem aplicada, tem o poder de impactar positivamente a vida das



pessoas. Estou pronto para o préoximo desafio, determinado a aprender e crescer a cada

dia.

EXPERIENCIAS
Digital Growth, BDR Outbound

Abril 2025 - Junho 2025

Superacao consistente de metas de prospecgao, gerando um pipeline qualificado de
oportunidades.

Otimizacao do processo de mapeamento e qualificagido de leads, resultando em
maior eficiéncia e taxa de converséo.

Gerenciamento proativo do relacionamento com o cliente utilizando ferramentas de
CRM, garantindo o acompanhamento eficaz e a nutricdo de leads.

Desenvolvimento e execugao de estratégias de cold calls personalizadas,
alcancando altas taxas de conexao e interesse inicial.

Elaboracao e envio de cold e-mails com foco em engajamento e conversao,
demonstrando dominio em comunicagao persuasiva.

Aplicacao de técnicas avancadas de outbound para identificacdo e abordagem de
potenciais clientes, contribuindo para a expansao da base de leads qualificados.
Analise de dados de campanhas outbound para identificar padrbes de sucesso e
otimizar abordagens futuras.

Colaboragcao com a equipe de vendas para garantir uma transigao suave de leads
qualificados.

Pesquisa continua de mercado para identificar novas tendéncias e oportunidades de
prospeccao.

Utilizacao de ferramentas de automacao de vendas para escalar o alcance e
otimizar o tempo de prospeccao.

Criagdo de mensagens personalizadas baseadas nas necessidades especificas dos
prospects.

Monitoramento e reporte de métricas de desempenho para avaliacdo de resultados
das estratégias de outbound.

Participacao ativa em treinamentos e workshops para aprimoramento continuo em
prospeccao e vendas.

Dominio na utilizacao de plataformas de CRM para registro e acompanhamento de
interacbes com leads.

Adaptacao de estratégias de engajamento inicial com base no feedback e resultados
obtidos.

Turbo Partners, BDR Outbound

Dezembro 2024 - Margo 2025

Contribuigao significativa para a geragao de leads qualificados através de um
mapeamento assertivo.

Otimizacao do funil de prospecg¢éo ao qualificar leads com alto potencial de
conversao.



e Gestao eficiente do relacionamento com o cliente através de sistema CRM,
garantindo o registro detalhado de todas as interagdes.

e Execucgdo de cold calls estratégicas, superando obje¢des e despertando o interesse
de decisores.

e Criacao e implementacao de campanhas de cold email, gerando um volume
expressivo de respostas e reunides agendadas.

e Aplicacao de diversas estratégias outbound para engajamento inicial, ampliando o
alcance da marca no mercado.

e |dentificacdo de perfis de cliente ideais e desenvolvimento de listas de prospeccao
segmentadas.

e Colaboragéo proxima com a equipe de marketing para alinhar mensagens e otimizar
0 engajamento.

e Analise de métricas de abertura e resposta de e-mails para aprimorar futuras
comunicagoes.

e Participagcdo em reunides de alinhamento com a equipe de vendas para discutir
estratégias e resultados.
Manutencdo de um pipeline de prospecgao organizado e atualizado no CRM.
Desenvolvimento de scripts de cold call e templates de e-mail para otimizar o
processo.

e Demonstracao de resiliéncia e persisténcia em abordagens de prospecgéo
desafiadoras.
Realizacao de follow-ups estratégicos para nutrir leads e avancgar no funil de vendas.
Suporte na identificagdo de dores e necessidades dos potenciais clientes para
personalizar a abordagem.

Valor Investimentos, Assessor de investimentos
Maio 2023 - Novembro 2024

e Aquisicao ativa de novos clientes, expandindo a carteira de investimentos e gerando
novas oportunidades.

e Construgdo de relacionamentos duradouros com clientes através de uma gestao de
relacionamento exemplar utilizando CRM.

e |dentificacdo precisa das necessidades financeiras dos clientes para proposic¢ao de
solugdes de investimento personalizadas.

e Conducao de atendimento ao cliente com exceléncia, esclarecendo duvidas e
oferecendo suporte continuo.

e Analise de mercado financeiro para identificar tendéncias e oportunidades de
investimento.

e FElaboracao de planos de investimento alinhados aos objetivos e perfis de risco dos
clientes.
Monitoramento constante de performance de investimentos e ajustes de portfélio.
Apresentacao de relatérios de desempenho e projecoes financeiras de forma clara e
compreensivel.

e Utilizacao de plataformas financeiras para execugao de operacoes e
acompanhamento de carteiras.
Educacéo financeira dos clientes, capacitando-os a tomar decisdes informadas.
Cumprimento rigoroso de normas e regulamentagdes do mercado financeiro.



Resolugéo de problemas e gerenciamento de expectativas dos clientes.
Participacédo em eventos e treinamentos para atualizagdo sobre produtos e servigos
financeiros.

Prospeccao de leads através de networking e indicacdes.

Desenvolvimento de estratégias para captagao e retengao de clientes de alto
patriménio.

Atlas IPhones, Sécio Responsavel pelo Financeiro

Agosto 2021 - Atualmente

Implementacao de novas estratégias de venda (Trafego Pago/Orgénico), resultando
em aumento de 77% nas vendas em 2 meses.

Gestao otimizada de gastos e estoque utilizando planilhas avangadas em Excel,
reduzindo custos em 18% e evitando perdas.

Construcéao de relacionamentos soélidos e estratégicos com fornecedores, garantindo
melhores condigdes e prazos.

Desenvolvimento e monitoramento de campanhas de trafego pago em plataformas
como Google Ads e Meta Ads.

Otimizacao de SEO para melhorar o posicionamento organico e atrair trafego
qualificado.

Anadlise de dados de vendas para identificar gargalos e oportunidades de
crescimento.

Elaboracao de relatdrios financeiros e projecdes de fluxo de caixa.

Controle de contas a pagar e a receber, garantindo a saude financeira da empresa.
Negociacao com fornecedores para obtencao de melhores precos e prazos de
pagamento.

Gestao de inventario e processos de compra de produtos.

Desenvolvimento de estratégias de precificagdo para maximizar a margem de lucro.
Criacao de dashboards financeiros em Excel para acompanhamento visual de
indicadores.

Implementac&o de melhorias em processos financeiros para aumentar a eficiéncia
operacional.

Analise de custos e despesas para identificar oportunidades de reducao.
Colaboragao com a equipe de vendas e marketing para alinhar estratégias de
crescimento.

EDUCACAO

UW, Tecndlogo - Analise e Desenvolvimento de Sistemas

2024/2 a 2027/1

CURSOS E CERTIFICADOS

CS50 Introduction to Programming in Python
Cisco IT ESSENTIALS



e Excel
e Python Avancado
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